WISSEN POWERED BY KTI

Produkte, die es dringend braucht

VirtaMed verhilft Chirurgen per Simulator zu Erfahrung, BeamExpress beseitigt

einen Flaschenhals in Rechenzentren.

TEXT: CLAUS NIEDERMANN FOTOS: BEN HUGGLER

Beide tragen neu das KTI-Start-up-Label.

Aufsteiger: Das VirtaMed-Grinderteam.

SIMULATOR FUR CHIRURGEN

» «VirtaMed witd bis in fiinf Jahren eines der
filhrenden Unternehmen fir chirargische
Simulationen sein», prophezeit der 29-jih.-
rige ETH-Ingenieur Stefan Tuchschmid,
obwohl er-die Firma erst im letzten Herbst
gegriindet hat. Doch Tuchschmid und seine
beiden Mitgriinder Daniel Bachofen (im Bild
links) und Matthias Harders (rechts) haben
seither einen eindrticklichen Leistungsaus-
weis erbracht. Dem Junguntemehmer und
seiner Crew gelang es, innerhalb kaum eines
Jahres das erste Produkt, einen realititsnahen
Simulator fiir Ausbildung und Schulung von
Gebiirmutterspiegelungen vom Forschungs-
prototyp zur Marktreife zu entwickeln.
Gleichzeitig iiberzeugte er mit Businessplan
und Produkt Expertengremien wie die Fach-
leute der Innovationsagentur KT des Bundes
und die Jury der Initiarive venture kick. Letz-
tere unterstiitzte das Projekt mit insgesamt

130000 Franken Griindungskapital,

VirtaMed kommt mit ihrem Trainingssimu-
lator genannt HystSim zum richtigen Zeit-
punke auf den Markt, denn die Ausbildung
von Arzten an einem Simulator wird immer
wichtiger. Bevor Chirurgen ihren ersten
realen Einsatz am Patienten haben, sollen sie
heute bereits iiber Erfahrung verfiigen. Das
Produke der Jungfirma hat deswegen promi-
nente Fursprecher. «Ich empfehle HystSim
allen unseren jungen Arrten unbedingt als
Vorbereitung auf ihre erste Operations, kom-
mentiert Professor Daniel Fink vom Univer-
sitétsspital Ziirich die Innovation.

VirtaMed, Ziirich

Branche: Medizinaltechnik
Grindung: 2007
Mitarbeiter: 4

Finanzierung: Zircher Kantonalbank, Business
Angel aus dem Start Angels Network

Web: www.virtamed.com

LICHTGESCHWINDIGKEIT IM PC
» Auf Tingeren Strecken hat sich das Glas-
faserkabel als ideales Transportmedium fiir
Daten durchgeserzt. In Computern, in
Rechenzentren oder auch in lokalen Netz-
werken werden Daten aber immer noch
durch Kupfer geschicke. Denn bisher sind die
Laser, welche fiir die optische Ubertragung
im Glasfaserkabel notwendig sind, zu teuer
und zu gross fiir Kurzstrecken.

Noch 2009 kénnte die Glasfaser aber endlich
auch in Rechenzentren Einzug halten. Dann
namlich will die Lausanner Beamexpress
einen neuen Laser auf den Markt bringen, der
wesentlich giinstiger und kleiner ist als her-
kémmliche Lichtquellen fiir die Datentiber-
tragung. «Unser Laser ist im Grunde einer

LED shnlich, nur dass er statt roten oder _

gelben Lichts einen Laserstrahl emittierts,
verrdt CEO Jean-Claude Charlier.

Mehr als fiinf Jahre Entwicklungsarbeit ste-
cken in dem Laser, der in enger Zusammen-

arbeit mit dem Labor fir Physik der Nano-
strukturen an der ETH Lausanne entstand.
Doch nicht nur der technologische, sondern
auch der unternehmerische Hintergrund von
Beamexpress ist solide, Jean-Claude Charlier
besitzt mehr als 20 Jahre Erfahrung in der
Halbleiterbranche.

Die Aussichten fiir das Start-up sind blen-
dend. Denn je leistungsfihiger die Compurer
werden, desto mehr entwickeln sich die
Kupferkabel in Rechenzentren und lokalen
Netzwerken zum Flaschenhals, welcher die
gesamren Systeme bremst.

Beamexpress, Lausanne

Branche: Kommunikation
Grindung: 2006
Mitarbeiter: 5

Finanzierung: 1,3 Millionen Franken Risiko-
kapital von -Source

Web:

www.beamexpress.com

Griinder mit Erfahrung: Jean-Claude Chatlier.
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